
モジュール4
収益化に直結するストーリーテリング実践とマネタイズ
分析
【ワークの目的】

設計した世界観を具体的な収益に変えるための「ストーリーテリング」と「マネタイズ導線」を構築

します。 単なる反応（いいね）を、信頼というエネルギーに変換し、ファンが迷わず購入へと進め

る「感情の動線」を完成させます。 

【Q1：仕組みによる意識の書き換え】

（AIワーク1：失敗を「感動の物語」へ書き換えるの結果を受けて）

制作過程での失敗や葛藤を、読者が愛着を抱くストーリーへと書き換えた結果を読み返してくださ

い。 

これまで、自らの失敗や苦悩を「隠すべき恥」や「プロ失格の証」だと思い込み、完璧な姿だけ

を見せようとしていませんでしたか？ それはどんな姿でしたか？

AIによって「失敗」が「ファンを勇気づける武器」へと再構成されたのを見て、あなた自身の人

間味を開示することへの恐怖はどう変化しましたか？

「完成品」だけでなく「不完全なプロセス」こそが信頼を育む資産になると捉え直したとき、明

日からの発信において、どのような「心の体温」を言葉に込めていきたいですか？ 具体的に書

き出してください。 



【Q2：学芸員視点による価値の再定義】

（AIワーク2：販売導線のマーケティング診断を受けて）

現在の販売導線における離脱ポイントと、マーケティング視点での改善策を確認してください。 

学芸員が展示会で「どこで入り、どこで立ち止まるか」という動線を設計するように、あなたの

SNSを一つの「オンライン美術館」として見つめてください。 それをどう活用したいですか？

AIの指摘を通じて、これまでファンを迷わせていた原因が、あなたの才能ではなく「出口（購

入）への看板」の不足であったと気づいたとき、あなたは自らのSNSをどのような「心地よい鑑

賞体験の場」へと整え直したいと感じましたか？ 

専門家が観客を惹きつける際のような「優しく知的な誘導」を、あなたの導線にどう組み込んで

いきたいか、自身の言葉で語り直してください。 

【Q3：理想の未来と社会への貢献】

（AIワーク3：価格の正当性を裏付ける「5つのメリット」を受けて）

希少性、制作時間、精神的価値など、あなたの作品価格を正当化する5つの根拠を読み返してくださ

い。 



提示された論理的な価値を確信したとき、価格設定に対する「申し訳なさ」や「売ることへの抵

抗感」はどう変化しましたか？ 

適正な価格で作品を届けることは、顧客に対してどのような「精神的な豊かさ」や「自分を大切

にする体験」を提供することに繋がっていますか？ それはどんなふうにか書き出してくださ

い。

あなたが「感情」と「論理」の両輪で価値を提示し、プロとして持続可能な収益を得ることは、

あなたの作品を愛する人々やアート業界に対して、どのような「希望の循環」を生み出すと確信

していますか？ 自分が満たされるだけでなく、社会へ還元される価値を記述してください。 

【本日のプロフェッショナル宣言】

風茜の教えと本日の内省を経て、あなたがプロとして一生守り抜くと決めた信念を清書してくださ

い。

「私は、学芸員視点の（ 　　　　　　　　）を磨き、自らの表現を通じて（ 　　　　　　　　　）

という価値を、納得感とともに社会へ循環させることを誓います」


